
Ihre Aufgaben

In dieser strategischen Schlüsselposition sind Sie veantwortlich 
für den gesamten Bereich Verkauf und das Management von 
MICE-Aktivitäten (Meetings, Incentives, Conventions, Events) – 
mit Fokus auf dem Markenkern „Denken am Berg“ und den neue 
geschaffenen Lechwelten als Herzstück:

•	 Führung, Motivation und Entwicklung eines engagiere Teams
	 im Verkauf & MICE-Management
•	 Entwicklung und Umsetzung von Vermarktungs- und 
	 Vertriebsstrategien
•	 Positionierung der Marke „Denken am Berg“ als führendes
	 Zentrum für Wissensaustausch in der Alpenregion
•	 Aktive Akquise und Betreuung von B2C- und B2B-Kontakten
	 sowie Kontakt zu den Leistungsträger:innen vor Ort
•	 Aufbau und Pflege einer professionellen Kundendatenbank
	 und Entwicklung nachhaltiger Kooperationsstrukturen
•	 Bereichsübergreifende Zusammenarbeit mit anderen
	 Abteilungen (z. B. Gästeservice, Marketing, Kommunikation, 
	 Digitalisierung) und dem Team der Lechwelten

Ihr Profil 

•	 Mehrjährige Berufserfahrung in den Bereichen Verkauf
	 Vertrieb, Veranstaltungsmanagement, Tourismus, oder 	
	 Hotellerie
•	 Erfahrung in der Akquise und Betreuung von Kunden im
	 B2B- und B2C-Bereich, idealerweise in der Tagungs- oder 	
	 Kongressbranche
•	 Kreativität und strategisches Denken zur Entwicklung
	 innovativer Konzepte
•	 Eigeninitiative, Organisationstalent und eine
	 lösungsorientierte Arbeitsweise
•	 Bereitschaft, eng mit der lokalen Gemeinschaft
	 zusammenzuarbeiten und kulturelle Werte zu fördern
•	 Kommunikative, aufgeschlossene Persönlichkeit, genaues
	 Arbeiten
•	 Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse

Unser Angebot

•	 Eine verantwortungsvolle Position in einer der führende
	 Tourismusregionen der Alpen
•	 Raum für kreative Ideen und aktive Mitgestaltung
•	 Ein motiviertes, kollegiales Team mit flachen Hierarchien
•	 Attraktive Benefits: Skipass, Lech Card, Team Card, Digibon,
	 Weiterbildungsmöglichkeiten u.v.m.
•	 Unterstützung bei der Unterkunftssuche
•	 Ein überkollektivvertragliches Mindestgehalt ab € 4.000
	 brutto/Monat auf Vollzeitbasis – mit Bereitschaft zur 
	 Überzahlung je nach Qualifikation und Erfahrung

Kontakt

Lech Zürs Tourismus GmbH
Human Ressource 
personal@lechzuers.com 
+43 676 897216 305 
Dorf 164 | 6764 Lech am Arlberg

Die Lech Zürs Tourismus GmbH ist die offizielle Destination Marketing-Organisation der Gemeinde Lech am Arlberg, einem der renom-
miertesten Tourismusorte der Alpen und Gründungsmitglied von Best of the Alps. Unser Ziel ist es, den hohen Qualitätsanspruch der 
Region auch im Gästeservice tagtäglich erlebbar zu machen.

Zur Stärkung unserer Vertriebsaktivitäten und zum weiteren Aufbau der Positionierung von Lech Zürs als ganzjähriger Tagungs- und 
Kongressgeschäft suchen wir eine engagierte Persönlichkeit für die Leitung des Bereichs Verkauf & MICE-Management.

												            	 LECHZUERS.COM

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung! 

HINWEIS: Im Laufe des Bewerbungsverfahrens werden Ihre persönlichen Daten bei der Lech Zürs Tourismus GmbH elektronisch erfasst und verarbeitet. 
Falls Ihre Bewerbung erfolglos verläuft, werden Ihre Daten für eine allfällige spätere Einstellung für die Dauer von maximal drei Jahren evident gehalten. 
Möchten Sie, dass Ihre persönlichen Daten gelöscht werden, kontaktieren Sie uns unter direktion@lechzuers.com mit dem Betreff: Datenwiderruf.
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